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Тезисы:

Появление Венской Конвенции 1980 года как источника, осуществившего унифика-
цию материальных норм договоров международной купли-продажи товаров объясняется
потребностью достижения единообразия в сфере торговых договоров. Ранее государства
пытались унифицировать коллизионные нормы, но этого было недостаточно для созда-
ния успешной и практически всемирно признанной модели регулирования. Конвенции по
коллизионным вопросам порождали противоречие международного характера отношений
купли-продажи и национального регулирования, порождающего неопределенность в от-
ношениях сторон и, следовательно, более высокий риск для участников оборота.

Создание Венской Конвенции явилось результатом компромиссов, призванных учесть
интересы стран с разными правовыми системами и уровнем экономического развития.
Многие нормы Конвенции были приняты без особых разногласий, потому что отража-
ют базовые основы регулирования отношений, одинаковые для большинства правовых
систем. По другим вопросам компромисса удалось достичь за счет сохранения за государ-
ством права сделать оговорку о неприменимости определенных статей или глав Конвен-
ции.

Тот факт, что Конвенцию подписало более восьмидесяти государств, является убеди-
тельным доказательством достижения целей унификации регулирования договоров меж-
дународной купли-продажи.

Венская Конвенция в ряде случаев предусматривает более либеральное регулирование,
чем Гражданский Кодекс РФ. Но иногда статьи обоих источников практически полностью
совпадают. Это может быть объяснено следующим образом.

Некоторые нормы, закрепленные Венской Конвенцией, имеют общий и основопола-
гающий характер. Из-за этого регулирование, предлагаемое ГК РФ, совпадает с уста-
новленным Венской Конвенцией. К таким нормам, в частности, относятся требования об
определенности оферты и об отражении в ней намерения заключить договор, требование
об адресности оферты и другие.

Другая группа норм - те нормы ГК РФ, на которые повлияла Венская Конвенция. Это
проявляется в том, что ранее действовавшее законодательство - ГК 1964 года и Основы
1991 устанавливало иной режим. В силу развития рыночной экономики многие положе-
ния, приемлемые для планового хозяйства уже не могли существовать. Среди них: условие
об определении цены исходя из рыночных показателей, заменившее регулирование, свя-
занное с установлением обязательных государственных тарифов и расценок; закрепление
положения о возможности акцепта конклюдентными действиями.

Некоторые положения, отраженные в ГК РФ, перешли из ранее действующих кодексов
- на них Венская Конвенция не повлияла. Это, например, установление как намерения,
так и существенных условий в оферте; о начале течения срока для акцепта с момента
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получения оферты; о безотзывности оферты; требования к письменной форме договора.

Так, Венская Конвенция устанавливает наиболее общие моменты регулирования, а по-
этому в ряде случаев прогрессивно влияет на национальное законодательство, что влечет
изменение законодательного регулирования на более прогрессивное и соответствующее
потребностям оборота. Но в некоторых случаев сохраняется национальная идентичность,
присущая отдельной стране или правовой системе в целом.
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