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Социальные нормы, возникающие в процессе взаимодействия людей, являются клю-
чевыми в понимании ряда негативных явлений в экономике, одним из которых является
коррупция. Мы рассматриваем модификацию модели из работы Дюфвенбернга и Спа-
ньоло [4], где в качестве механизма, разрушающего коррупцию, предлагается аналог про-
граммы «сотрудничества со следствием». Экспериментально теоретическая модель прове-
ряется Эббинком и Ву [3], внедряя механизм с определённого раунда. Воспроизводя эту
модель в реалиях России мы ставим наших игроков на две позиции (импортёр или та-
моженник) подтверждается данными из в которой возможность нарушить сговор имеет
таможенник, в то время как импортёр может либо провести товар легально с уплатой
положенной пошлины, либо занизить его количество за взятку. Более подробное описание
модели представлено в работе [1]

Целью работы является выявить факторы, воздействующие на принятие игроками
решений. Среди них есть как демографические характеристики (пол, возраст, благососто-
яние и склонность к риску), так и сформированные на основе пятифакторного опросника
TIPI-RU [2] личностные особенности - экстраверсия (ex ), дружелюбие (fre), добросовест-
ность (con), эмоциональная стабильность (emo) и открытость опыту (open). Участие в
лабораторном эксперименте приняли 104 человека, среди которых студенты или сотруд-
ники ДВФУ. Проводилось 10 раундов игры: в первых 5 механизм разрушения сговора не
использовался, далее он был применен. И первым результатом, который мы получали:
механизм разрушения сговора действительно существенно (в среднем на 15,56%) снижает
частоту дачи взятки.

В рис.1 сведённые результаты оценки линейной регрессионной модели объема легально
провозимого импортером товара и относительного размера взятки. Модели показывают
сильное влияние размера пошлины, с ростом которой участники увеличивают свою склон-
ность к оппортунистическому поведению. Также было обнаружено, что более склонные
к риску испытуемые дают взятки чаще и большего размера. При этом из личностных
характеристик значимыми оказались только «экстраверсия и дружелюбие.

Рассматривая таможенника, как другую стороны игры, мы моделируем две перемен-
ные, которые касаются его решения о приёме или отклонении взятки и о нарушении пред-
варительного сформированного сговора. В выборке оставим только тех участников экспе-
римента, кому была предложена взятка (рис.2).

Видим, что переменными, которые отрицательно влияют на вероятность принятия
взятки, являются дружелюбие и эмоциональная стабильность. Также можно констати-
ровать, что более обеспеченные люди менее склонны принимать взятки. Сильно положи-
тельно на вероятность принятия взятки влияет её размер.

Положительно на решение таможенника о нарушении сговора влиял объем нелегально
провозимого товара. Реже нарушали сговор те таможенники, у которых наблюдалось вы-
сокое значение показателя экстраверсии и добросовестности, а также склонные к риску.
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По результатам эксперимента также выяснилось, что механизм нарушения сговора оказал
существенное воздействие на испытуемых.
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Иллюстрации

Рис. 1. Линейные модели объёма легально провозимого товара (p1_legal) и относительной
величины взятки (p1_bribe)
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Рис. 2. Логистические модели вероятности принятия решения о взятке таможенником
(p2_accept) и нарушения им сговора (p2_reward)
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