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На сегодняшний день многие предприниматели и даже крупные корпорации сталкива-
ются с проблемой интерпретации данных и их изложения для привлечения финансирова-
ния на развитие или запуск нового продукта. Данную задачу можно решить, подготовив
инвестиционный тизер, который будет отражать всю необходимую информацию о продук-
те, бизнесе и его финансовом положении в целом.

Для эффективного функционирования и развития финансового рынка ключевое значе-
ние имеют финансовые инновации. В последнее десятилетие объем мировых инвестиций в
финансовые технологии в среднем увеличился более, чем в 2 раза. Так, в ходе исследова-
ния обнаружено, что объем российского рынка финансовых технологий с 2017 по 2021 год
растет со средним темпом роста 20% и прогнозируемым темпом роста 15% до 2025 года.
Темпы роста мирового рынка финансовых технологий с 2017 по 2021 год составляют 9%
с прогнозом в 20% до 2025 года.

Но для укрепления позиций на российском рынке финансовых технологий необходимо раз-
витие венчурного рынка, поскольку мировая практика определяет, что количество сделок
растет пропорционально объемам инвестиций в финтех отрасль. На отечественном рынке
ситуация складывается иначе, количество сделок растет непропорционально объемам ин-
вестиций в финтех отрасль, что свидетельствует о диверсификации масштабов проектов.
Именно поэтому на российском рынке низкие показатели по реализации инновационных
стартапов в России, что свидетельствует о необходимости структурных и качественных
изменений в подходе в формирования инвестиций в финтех стартапы.

В рамках данной работы решается задача разработки унифицированного подхода к фор-
мированию инвестиционного тизера, поскольку, по версии венчурного фонда I2BF Global
Ventures, процент отказа в финансировании стартапа составляет примерно 60-70%. Дан-
ные показатели по отказу могут быть связаны с тем, что лицо, привлекаемое инвестиции,
некорректно отразил идеи развития своего бизнеса, не привел сильные стороны идеи и
сформировал некорректный анализ текущего состояния рынка.

Для формирования инвестиционного тизера необходимо следовать 2 основным принци-
пам построения презентации:

1) Принцип MECE;

2) Принцип Top-Down.

Для увеличения шансов привлечения венчурного финансирования, инвестиционный тизер
для финтех стартапа необходимо структурировать следующим образом:
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1) Резюме: указывается вся информация, которая представлена во всем инвестицион-
ном тизере, поскольку венчурный инвестор должен быть уведомлен о всех целях
инвестирования, ожидаемой сумме инвестиций и идеи в целом;

2) Анализ рынка: должен быть проведен анализ текущего состояния рынка и востре-
бованности финансовой технологии на рынке;

3) Целевая аудитория: венчурному инвестору необходимо знать, кто является конечным
потребителем финансовой технологии, какая модель взаимодейтсвия предусматри-
вается (B2B, B2C, C2C и другие);

4) Обзор компании: должна быть указана исчерпывающая информация о компании в
целом (состав участников, уставный капитал, текущий бюджет и прочее);

5) Продукт: самая важная часть инвестиционного тизера, которая отражает информа-
цию о ключевом продукте

6) Имплементация: необходио указать временные промежутки запуска и реализации
продукта (желательно отображать квартальные данные), которые позволят венчур-
ному инвестору оценить наиболее значимые сроки реализации проекта

7) Финансовые показатели: завершающим элементом инвестиционного тизера являет-
ся отображение необходимых финансовых показателей (FCFF, NPV, IRR, DBP) и
объемах требуемых инвестициях для реализации проекта.

Следуя данной унифицированной форме подготовки инвестиционного тизера, прогнози-
руемый процент отказов на финансирование стартапов снизиться с 60-70% до 30-40%.
Именно поэтому необходимо уделять особое внимания представлению проекта при при-
влечении венчурных инвестиций.
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