Тема: «Заключение предпринимательского договора в устной форме»

Конструкция предпринимательского договора – сложна для научного исследования. В отличие от классификации гражданско-правовых договоров типология предпринимательского договора базируется на других критериях. Более того, для выделения предпринимательского договора в самостоятельный договорный тип необходимо применять не один, а несколько (в совокупности) критериев. 
Возможно, такой подход способен повлечь за собой критические замечания, хотя бы по причине использования разного рода оснований для классификации договора. Но не надо забывать, что указанный подход часто применяется в правовых исследованиях. 
Предпринимательские (горизонтальные) отношения представляют собой имущественные отношения товарно-денежного характера, в рамках которых осуществляется предпринимательская деятельность между субъектами хозяйствования либо между последними и гражданами. В сфере названных отношений находят удовлетворение производственные и иные потребности субъектов хозяйствования. 
В свою очередь, предпринимательские (вертикальные) отношения складываются между управленческими органами и субъектами хозяйствования в процессе осуществления ими предпринимательской деятельности. Их содержание составляют организационные действия различных управленческих органов (антимонопольные, финансовые, налоговые органы, органы стандартизации, метрологии и др.). 
Особую группу отношений, регулируемых действующим законодательством, образуют внутрифирменные (внутрихозяйственные) отношения. Они являются самостоятельной сферой правового регулирования. Эти отношения регулируются предприятиями (организациями) путем издания локальных правовых актов. 
Предпринимательский договор как индивидуальный акт регулирует прежде всего горизонтальные имущественные отношения. В науке гражданского права (в противовес представителям административного права) широкое распространение получила точка зрения, в соответствии с которой гражданско-правовые договоры могут быть подразделены на имущественные и организационные. Указанная классификация основана на выделении в системе общественных отношений, регулируемых нормами гражданского права, особого вида – организационных отношений. 
По мнению сторонников данной теории, организационный гражданско-правовой договор охватывает своим регулированием те общественные отношения, которые некоторые ученые относят к административным. Соответственно место административного договора занимает гражданско-правовой договор. 
Таким образом, цивилисты вступают в теоретический спор как с представителями хозяйственного (предпринимательского) права, так и административного права. Внутрифирменные (внутрихозяйственные) отношения не являются объектом предпринимательского договора. Если же расширить указанные отношения до уровня взаимоотношений учредителей (участников) коммерческой организации, то в данном случае резонно возникает вопрос о принадлежности учредительного договора к разряду предпринимательского. Учредительный договор – это не локальный (внутренний) акт, а вид гражданско-правового договора, на который распространяются общие положения ГК РФ. 
Субъектный состав – второй критерий принадлежности того или иного договора к предпринимательскому. Считаю, что договор является предпринимательским, если обе стороны - субъекты предпринимательской деятельности. Причем под субъектами предпринимательской деятельности надо понимать индивидуальных предпринимателей и коммерческие организации, основная цель которых – извлечение прибыли, а также некоммерческие организации, осуществляющие предпринимательскую деятельность лишь постольку, поскольку это служит достижению целей, ради которых они созданы (п.3 ст.50 ГК РФ). 
И, наконец, предпринимательская цель использования передаваемого имущества – следующий критерий отнесения договора к группе предпринимательского. Данный критерий применяется, например, при заключении договора финансовой аренды (лизинга). Аналогичные свойства договора применяются и в других случаях. 
Подводя итоги сказанному, можно сформулировать следующее определение понятия «предпринимательский договор». 
Предпринимательский (частноправовой договор) есть двух или многостороннее соглашение субъектов предпринимательской деятельности, направленное на осуществление предпринимательских целей в сфере предпринимательской деятельности. Эти признаки не распространяются на административный (публичный) предпринимательский договор. 
Предпринимательский договор – комплексный правовой институт, сочетающий нормы частноправовых и публичных начал. Поэтому можно утверждать, что предпринимательский договор представляет собой межотраслевое (комплексное) понятие.
С учетом теоретического положения о том, что предпринимательский договор является договорным типом, который не вписывается в классификацию гражданско-правовых договоров в рамках ГК РФ можно сформулировать критерии его деления на отдельные виды.

Прежде всего отметим, что в зависимости от деления предпринимательства на производственную, посредническую и финансовую деятельность все предпринимательские договоры необходимо подразделить на договоры в сфере: 
1) производственного предпринимательства; 
2) посреднической деятельности; 
3) финансовой деятельности.

Используя такой критерий, как направленность договора на тот результат, который стороны желали бы иметь, вступая в обязательство, можно выделить предпринимательские договоры:

– о передаче товаров в собственность, в хозяйственное ведение или в оперативное управление (поставка товаров, в том числе для государственных нужд, контрактация, энергоснабжение, продажа недвижимости, продажа предприятия);

– по передаче имущества в пользование (прокат, аренда транспортных средств, аренда зданий и сооружений, аренда предприятий, финансовая аренда (лизинг), коммерческая концессия); по выполнению работ (строительный подряд, подряд на выполнение проектных и изыскательских работ, подрядные работы для государственных нужд, выполнение научно-исследовательских, опытно-конструкторских и технологических работ);

– возмездного оказания услуг (перевозка, хранение, доверительное управление имуществом).

Правовыми формами реализации посреднической деятельности являются поручение, комиссия, агентирование. С точки зрения направленности на правовой результат рассматриваемые договоры (за исключением поручения) относятся к предпринимательским договорам возмездного оказания услуг. Поручение является по общему правилу безвозмездным предпринимательским договором, если иное не предусмотрено законом, другими правовыми актами или договором (п.1 ст.972 ГК РФ).

В сфере финансового предпринимательства используются такие правовые формы, как заем и кредит, финансирование под уступку денежного требования, банковский вклад, банковский счет, расчеты.

Принимая во внимание направленность договора, следует особо выделить предпринимательские договоры на учреждение различных образований. К их числу следует отнести: договор простого товарищества (договор о совместной деятельности), учредительные договоры.

Как отмечалось выше, наряду с производственным, посредническим и финансовым предпринимательством в экономической литературе выделяют консультационное предпринимательство. Поэтому в данной сфере применяются в основном такие правовые формы реализации консультативного предпринимательства, как предпринимательские договоры возмездного оказания услуг (аудиторских, информационных, консалтинговых, юридических). 

Существуют и иные виды предпринимательского договора. 
Форма предпринимательского договора может быть устной или письменной. При этом письменная форма договора может быть простой и нотариальной.

Если иное не установлено соглашением сторон, могут заключаться устно все предпринимательские договоры, исполняемые при самом их совершении, за исключением договоров, для которых установлена нотариальная форма, и сделок, несоблюдение простой письменной формы которых влечет их недействительность. Предпринимательский договор, который может быть заключен устно, считается совершенным и в том случае, когда из поведения лица явствует его воля совершить сделку (п.2 ст.158 ГК РФ).

Предпринимательский договор достаточно часто заключается в устной форме, о чем свидетельствует и судебная практика. В то же время устная форма заключения договора может привести к некоторым проблемам на практике. Рассмотрим, к примеру, решение Якутского городского суда Республики Саха (Якутия) от 10 сентября 2015 года по делу №33-4254/2015.

Между истцом ООО «Якурский республиканский консалтинговый центр и ответчиком ИП К. были в устной форме заключены договора займа, в соответствии с которыми ООО «Якутский республиканский консалтинговый центр» за определенный период передало в собственность ИП К. денежные средства. 
Фактическое заключение договоров займа было подтверждено истцом в соответствии с письмом Акционерного банка и выпиской по лицевому счету, а также по частичному возврату денежных средств ответчиком по указанным договорам в сумме. Однако выплаты не были завершены, так как ИП К.  прекратило свою деятельность в качестве индивидуального предпринимателя. Направленная истцом ответчику претензия о возврате денежных средств оставлена без исполнения.
Однако, судом были учтены определенные нюансы, такие как:

– в силу ст.808 ГК РФ, договор займа в случае, когда займодавцем является юридическое лицо, должен быть заключен в письменной форме независимо от суммы. В подтверждение договора займа и его условий может быть представлена расписка заемщика или иной документ, удостоверяющие передачу ему заимодавцем определенной денежной суммы или определенного количества вещей.

– наименование договора (сделки, обязательства), номер и дата договора, в соответствии с которым выплачены денежные средства, в представленных истцом документах не были указаны, что исключает возможность определения цели перечислений.
В соответствии с этим судом было вынесено судебное решение об отказе в удовлетворении требований истца.

Также отметим исследованное решение Арбитражного суда Республики Коми от 13 апреля 2015 г. по делу №А29-10529/2014.

Ответчик ИП Постолаке А.К. по устной договоренности обязался поставить ООО «СЕВЕРЭНЕРГОТРАНС» бывший в употреблении двигатель (ДВС) на автомобиль, а ООО «СЕВЕРЭНЕРГОТРАНС» обязалось оплатить его стоимость.

Ответчик выставил истцу счет на оплату, истец произвел указанную оплату, после чего двигатель был доставлен истцу.

Однако, впоследствии ООО СЕВЕРЭНЕРГОТРАНС» было установлено, качество товара не соответствовало условиям договоренности.

В связи с этим истец требует возврата денежных средств от ответчика, и возврата поставленного товара.

Исходя из материалов дела, в связи с отсутствием письменного договора между ООО «СЕВЕРЭНЕРГОТРАНС» и ИП Постолаке А.К., не представляется возможным заключить, какие именно требования к качеству поставляемого товара были установлены сторонами, а также порядок приемки продукции.

В соответствии с этим в удовлетворении исковых требований ООО «СЕВЕРЭНЕРГОТРАНС» было отказано.

